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MATRIZ CURRICULAR DO CURSO TECNICO DE NIiVEL MEDIO EM VENDAS CONCOMITANTE AQ
ENSINO MEDIO - 2017

CARGA HORARIA
8
3 COMPONENTES CURRICULARES -
é AREA PROFISSIONAL O TARORAS TOTAEDE JSJ‘;ALE:&R&\Z
POR SEMANA SEMANAS TECNOLOGICA
~
I —
e S e n ta a O Fundamentos da Administrag&o 3 15,0 90
Comportamento Organizacional e do
o Consumidor B 10,0 60
=
= =
I a n O d e C u rs o e § g SR E o .
o =
©
o Fundamentas de Negociagfes B 10,0 60
o
E TOTAL MODULO | 24 270
H 2
as Aulas - Matriz | e e | e | B .
- =l
g S |Gestéo de Financeira e Orcamentaria 3 10,0 60
2 =
o =)
o 9 Contabilidade Geral 3 10,0 60
= =
5 Fundamentos de Marketing B 10,0 60
E TOTAL MODULO Il 24 270
m
w
[=] Merchandising no PDV B 15,0 90
) 4 5 =
O u o g g Estratégias e técnicas de Vendas [ 10,0 60
i a
a r
- g Custos e Formag&o de Pregos B 10,0 60
8
= TOTAL MODULO Il 18 210
]
m Empreendedorismo B 10,0 60
= =
g Atendimento ao Cliente B 10,0 60
(=]
g Logistica e Canais de Distribuig&o B 10,0 60
TOTAL MODULO IV 18 180
Subtotal do curso 84 775 230
Visita Técnica Orientada - VTO ou Trabalho de
Campo Orientado - TCO 0 0 30
Total geral do curso 0 77.5 960

NOTA: Serdo realizdas simultaneamente aulas de dois componetes curriculares por semana até as suas concluses para que
se dé inicio das aulas dos préximo i
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MODULO IlI

Merchandising no PDV 6 15,0 90
Estratégias e técnicas de Vendas 6 10,0 60
Custos e Formacéo de Precos 6 10,0 60
TOTAL MODULO Il 18 210
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Apresentacao — Plano de Curso e das Aulas

1. PLANO DA DISCIPLINA — Contabilidade Geral
1.1. Carga horaria: Carga horaria: 60 horas
40 horas IP-TV: 20 encontros de 2hs cada
20 horas presenciais: 10 encontros de 2 hs cada
Os temas previstos no plano da disciplina serao abordados nas
aulas ministradas aqui pelo Canal IP-TV.

As segundas-feiras e tercas-feiras e
As sextas-feiras, estes temas deverdao ser revisados e

complementados pelo professor presencial ai na escola
mediante a realizacao de atividades e exercicios praticos

Custos e Formacgao de Pregos
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Competéncias:

« Compreensao dos elementos e conceitos por parte das
empresas na analise dos custos € na formacdo do preco de
venda e seu comportamento nas operacdoes comerciais.

* [dentificacao dos diferentes critérios utilizados na formacao do
preco de venda a partir das diferentes oOticas de custos e
também aqueles baseados nos precos praticados pelo
mercado e no retorno dos investimentos.

Custos e Formacgao de Pregos [ ‘
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Competéncias:

« Compreensdo dos conceitos e elementos basicos para a
formacao do preco de venda, tais como: Mark-up, parametros
externos, efeitos tributarios sobre as vendas e sobre a
margem de lucro.

Custos e Formacgao de Pregos




Apresentacao — Plano de Curso e das Aulas

Habilidades

« Conhecer as areas que influenciam na formagao dos precos.
« Conhecer a estrutura do preco de venda.
« Conhecer os métodos de custeio.

* Conhecer os métodos utilizados para formacao do preco de
venda.

Custos e Formacgao de Pregos




Apresentacao — Plano de Curso e das Aulas

Habilidades

Analisar os custos relativos ao capital e aos encargos
financeiros.

Elaborar pregos para comercializagcao dos produtos ou
servicos.

* [dentificar o ponto de equilibrio operacional.
» Conhecer o ciclo de vida de produtos e estrutura de mercado;

Custos e Formacgao de Pregos
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Bases Tecnolodgicas

- Areas de influéncia: area que influenciam e séo influenciadas
na formacao do preco de venda tais como: compras, estoque,
custos, marketing, vendas e finangas.

 Estrutura do preco de venda.
« Componentes estruturais dos custos.
» Custos do capital e financeiro.

» Sistemas e métodos de custeio.

Custos e Formacgao de Pregos
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Bases Tecnologicas

 Métodos utilizados para formacdo do preco de venda
baseados: no investimento, na maximizacao do lucro.

* Precos baseados no custo: custeio por absorcao, custeio
direto, preco de transferéncia, custeio ABC.

* Preco com base no mercado.

* Ponto de equilibrio operacional.

Custos e Formacgao de Pregos
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Bases Tecnologicas

* Margens de seguranca e de competitividade.

» Contabilidade de custos: aspectos conceituais e processos de
controle.

» Contribuicao dos sistemas de custos na analise dos
processos produtivos.

* Ciclo de vida de produtos e estrutura de mercado.

Custos e Formacgao de Pregos
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Objetivo da Unidade |

Nesta unidade estudar:
Conceito de preco, gastos de uma empresa, a nomenclaturas
para diferenciar os gastos.

Tipos de custos que uma empresa possui € a importancia de
segrega-los e organiza-los através dos principais métodos de
custeio que temos na literatura.

Relacao entre custo x volume produzido e lucro gerado de
como calcular a quantidade minima que uma empresa pode
produzir para que ela nao dé prejuizo.

Custos e Formacgao de Pregos



Preco - Definicao
 Coelho (2009, p.7)

— “E a expressdo monetaria do valor de um produto ou
servi¢o, podendo ser amplamente definidof =
como o elemento ST—
mais flexivel do PRICE |

composto de marketing” =
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Preco - Definicao VRS
&

e Kotler & Armstrong (2003, p.263)

— Em sentido mais restrito, preco ¢ a quantia em
dinheiro que se cobra por um produto ou servico.
Em sentido mais amplo, é a soma de todos os valores
gue os consumidores trocam pelos beneficios de
obter ou utilizar um produto ou servico.

Custos e Formagao de Pregos



Como as empresas devem gerenciar seus precos?

— Integrar metas e objetivos organizacionais.

— Administrar a carteira de clientes e a manutencao dos
negocios.

— Gerenciar e controlar seus custos e resultados.

— Captar recursos de forma assertiva, considerando riscos e
retornos.

— Analise de custos, precos e ofertas dos concorrentes.

Custos e Formacgao de Pregos




Introducao a Contabilidade de Custos

Custos... Afinal, o que é isso?

= ———e. Custos e Formagao de Precos m



Definicao de custos

e S3o0 essencialmente V

medidas monetarias dos ’
sacrificios com os quais -

uma organizacao tem que

arcar a fim de atingir seus
objetivos.

Custos e Formagao de Pregos m



Razoes da contabilidade de custos

 Determinacao do lucro: empregando dados originarios dos
registros convencionais contabeis ou processando-os de
maneira diferente, tornando-os mais uteis a administracao.

* Controle das operagcoes e demais recursos produtivos como
0s estogues, com a manutencao de padrdes e orcamentos,
comparacoes entre previsto e realizado.

e Tomada de decisbes: o que envolve producao (o que,
guanto, como e quando fabricar); formacoes de precos,
escolha entre fabricacao propria ou terceirizada.

Custos e Formacgao de Pregos




“Por que estudar os custos?

» Atender necessidades gerenciais de trés

tipos:

* informacgoes sobre a rentabilidade e
desempenho de diversas atividades da
entidade;

* auxilio no planejamento,
controle e desenvolvimento
das operacoes;

* informacgoes para a
tomada de decisoOes.

Custos e Formagao de Pregos



Surgimento de Duvidas Cruéis
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Historico
Revolucdo Industrial = século XVIII
Empresas precisam de investimento. Onde conseguir?
Bancos, individuos, outras empresas...
Informacoes
Foco inicial:
avaliacao de estoque;
rentabilidade das empresas;
tomada de decisao;
métodos de custeio.

Custos e Formacgao de Pregos [ ‘



Historico
» Como o resultado era calculado no inicio?
12) Levantar estoques em termos fisicos.

292) Valor monetario = montante pago pelo item
Ou seja...
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Hrer
Historico

* (Caso de uma empresa comercial.

* A empresa EcoMad tinha 10 mesas que custaram cada uma.
Comprou mais 4 mesas a S 5 cada uma e ficou no estoque final
com 3 mesas. Qual o custo da mercadoria vendida?

Qtd Valor Total
Estoque Inicial 10+ S5, $50./
(+) Comprar 4. . $5.-| $20.

(-) Estoques Finais ~ i

(=) Custo da Mercadoria Vendida

$5 | $15,|

S5

OS]
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Historico
Supondo venda por S 77 e despesas vendas S 7; adm. S 6 e financeiras
Vendas Liquidas = 11 S7 S77 s
(=) Custo da Mercadoria Vendida 11 S5 S 55
Estoque Inicial 10 S5 S50
(+) Comprar 4 S5 $20
(-) Estoques Finais 3 S5 S 15

(=) Lucro Bruto @

(-) Despesas

Vendas $7 o

Administrativas $6 7

Financeiras s
(=) Resultado Liquido $5

Custos e Formacao de Precos
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Contabilidade de Custos

Esquema Industrial

—
materiais _-
+ produto
m3o de obra ~ > m—
+ ronto
gastos gerais fabricacdo/ »
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Contabilidade de Custos

Ciclo Industrial

Uma empresa industrial visando atingir seu objetivo,
completa o ciclo normal de suas atividades. Dessa forma:

e — ' _—_—

producdo de
‘.._:_ ,

/armazena g
\_ ateriais

darmazenagem de bens
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Contabilidade de Custos

Custos X Despesas

* Custo gasto  consumido  na O que é custoe o
producao de bens. S ) ,
e Ex.: consumo de matéria-prima, que é despesa:

mao de obra etc.
* Despesa =»gasto com bens/servicos com
objetivo de gerar uma receita.
* Ex.: despesas com publicidade, com vendas,
despesas administrativas etc.

Gasto no escritdrio (administracao)
R

-
CUSTO DESPESA
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Componentes dos custos

e Materiais diretos
e Mao de obra direta
e Custos indiretos

roduto ]
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