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ESTUDOS

* De acordo coma Nielsen (2015), 70% das decisoes de compras sao feitas na
frente da gondola e 50% das compras dos consumidores é feita no “piloto
automatico”;

e Cada pessoa fica cerca de 15 segundo em frente a gondola e notam 40% dos
produtos expostos;

* Ex: Café 3 Coracgoes;

* Obs: Investimentos em midia convencional pode ser muito caro, a ideia é
transformar o PDV no maior foco de divulgacao;

* Ac¢Oes promocionais, atendimento personalizado;
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GONDOLAS ORGANIZADAS

Produtos dispostos de forma adequada, limpos;
Precificacao correta e visivel;

Produtos mais caros na altura dos olhos;

Produtos infantis nas prateleiras mais baixas (ao alcance) rsr;
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SINALIZACAO OBRIGATORIA

 Cartazes, banners, faixas, placas, mobilies;

* Fcil leitura, poucas imagens;
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CIRCULACAO E ILUMINACAO
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ASSOCIAGCAO DE PRODUTOS/CROSS
MERCHANDISING

E chegar na
farmacia e ter
proximas a
acetona, do
algodao;

Lencos
umedecidos
proximos as

fraldas;

E num frigorifico

vender carne, ter

carvao, tempero,
espetos
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