. . ol¥ zéi;
Tecnico em PIAUI T 259 | pim

oo
?? Vendas
PROFESSOR: FERNANDO

Merchandising GALVAO

Y] ' CONTEUDO: SEGMENTO DO
NoJEDV, TRADE

DATA: 01.11.2018



VAREJO
=< PE S
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s»*Classificar por categorias;
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¢ Acoes junto ao fornecedor; ~—

**Vendas por canais;
**Ter o controle sobre o qué, como o cliente compra?

** A partir dessas métricas, estabelecer metas que se transformem em
resultados;
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SERVIGCOS

»Fundamental entender o comportamento do shopper e como ele
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pesquisa para O consumo e assim adaptar o servico as

necessidades;
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»Trade marketing auxilia na manutencdo da fidelizagdo atraves do
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Os venda;
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EXECUCHAO DO TRA

* N3o basta lancar produto e colocar na gondola;
e E preciso analisar consumo;

* Desenhar a jornada do shopper
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